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José Manuel Cerezo Ortega
Director Escuela Canaria de Negocios

En un mundo cada vez más complejo 
y cambiante, la mejor manera de 
responder a los retos que plantea 
es invertir en formación, adquiriendo 
nuevos conocimientos, desarrollando 
habilidades directivas y ampliando la 
red de contactos.

Para ello, nuestra Escuela ofrece un 
aprendizaje eminentemente práctico,  
sustentado en experiencias y casos 
reales. Frente a la memorización 
robótica se fomenta el pensamiento 
creativo y analítico. Todo ello en un 
contexto donde prima el trabajo en 
equipo, la orientación a la acción, 
se apuesta por el rigor académico y 
se defiende el respeto a los valores 
humanistas y éticos.

Le invitamos a participar en una 
experiencia exigente y enriquecedora. 
Venga a conocernos, estaremos 
encantados de ampliar la información 
sobre nuestros programas.

Bienvenido a 
la experiencia
MÁSTER EXECUTIVE 
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 “Este MBA me ha 
permitido adquirir 

conocimientos 
especializados 
en mi área y ha 

ampliado mi red 
de contactos”

Sofía Zamorano González
Asesora de Clientes

MAPFRE

Realizar este MBA ha sido una de las mejores decisiones que he tomado en mi vida 
profesional. No sólo me ha permitido adquirir conocimientos especializados en mi 
área, sino que también ha ampliado mi red de contactos.
La flexibilidad del programa me ha permitido combinar mis estudios con mi traba-
jo a tiempo completo. Además, la formación se centraba en aspectos prácticos y 
actuales, lo que me dio una ventaja competitiva en el mercado laboral. Sin duda, 
recomendaría este Máster a cualquier persona interesada en avanzar en su carrera.
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Estructura del Programa

Modalidad :

Titulación :

Dirigido a :

Semipresencial

 Viernes
(de 17:00 a 21:15h)

 Sábados
(de 09:30 a 13:45h)

 Se imparte en:
Las Palmas de Gran Canaria
Santa Cruz de Tenerife

MBA

Máster Executive en Administración  
y Dirección de Empresas.

Programa Especializado

Programa especializado en Dirección  
de Marketing y Gestión Comercial.

Directivos, mandos intermedios, 
empresarios y profesionales de las 
áreas operacionales, financieras y 
estratégicas de una empresa que 
quieran profundizar en las áreas de 
finanzas, gestión y marketing.



6

 

Seis elementos
diferenciales de la ECN

 
TRATO  

PERSONALIZADO 

Para nosotros es muy importante 
que el alumno se sienta apoyado 

desde el primer día.  
La orientación hacia el alumno 
es un rasgo que caracteriza a 

nuestra Escuela.

 
 

ENFOQUE  
PRÁCTICO 

Las materias que conforman 
el programa han sido elegidas 
para que tengan un impacto en 
el alumno. La metodología es 

eminentemente práctica, 
basada en experiencias y 

casos reales.

 

VALORES 

La Escuela quiere formar a 
líderes responsables que aspiran 
a influir en las empresas y en la 

sociedad.

 
 

INNOVACIÓN
 

El entorno está en continuo 
cambio. Sólo los líderes que 

cuestionen periódicamente las 
asunciones  dadas y que apuesten 

por la innovación sabrán llevar 
sus empresas a las zonas de 

valor.  
 

EXCELENCIA 
ACADÉMICA 

 
El claustro de profesores de 

la Escuela está constituido por 
profesionales destacados en su 
área de conocimiento que son 
además docentes brillantes.

 
 

 

RIGOR 
 

El Programa Máster Executive 
es exigente y va a implicar un 

notable esfuerzo por parte 
del alumno y un innegable 

apoyo de su familia.
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Mi experiencia en el Máster ha sido verdaderamente enriquecedora. Al salir de mi 
zona de confort, he adquirido nuevas habilidades y potenciado las existentes, lo 
que me ha permitido desarrollar mi crecimiento personal. Las relaciones humanas 
establecidas han resultado ser brillantes, brindándome una red profesional invalua-
ble y amistades perdurables en el tiempo. El claustro ha sido un pilar fundamental 
en mi aprendizaje, disfrutando de un viaje inspirador que me ha preparado para 
enfrentar cualquier desafío profesional.

“Al salir de mi 
zona de confort, he 
adquirido nuevas 
habilidades y 
potenciado las 
existentes”

Neftalí García Yanes 
Ingeniero Superior 
TALLERES FGM
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Muy satisfecha de haber realizado este  Máster, en una escuela que ha resultado 
ser muy cercana, familiar, donde la enseñanza es muy práctica, los profesores de 
un excelente nivel y los compañeros un buen equipo que ha enriquecido esta ex-
periencia.

“Los profesores
son de un 

excelente nivel”

Victoria Reverón Rodríguez
Gerente

CALAMON Y VIVITA ALOE
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Programa especializado en:
FINANZAS Y GESTIÓN

• Control de Gestión 

• Fiscalidad

• Mercados Financieros

• Operaciones y Logística 

• Rediseño de Modelos de Negocio

• Proyecto

Abril - Junio

Programa especializado en:
MARKETING Y 
GESTIÓN COMERCIAL

• Dirección Comercial

• E-Commerce

• Growth & Neuromarketing 

• Inteligencia Artificial

• Marketing Estratégico

• Medios de Comunicación y Promoción

• Técnicas de Venta

• Proyecto

Abril - Junio

Contenido del Programa

MBA

Programa
especializado

PROGRAMA 
SUPERIOR :

• Comunicación Directiva

• Dirección Estratégica

• Dirección de Personas

• Entorno Jurídico

• Finanzas

• Marketing

• Relaciones Laborales

• Técnicas de Negociación

• Seminarios

Enero - Marzo
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 “Me ha sorprendido 
gratamente el nivel 

académico, ha 
significado un antes 

y un después para 
mí en el aspecto 

personal como 
profesional”

Felipe Morín Ramos
Kam/Field Manager

INCABE

Mi experiencia en este Máster ha sido muy positiva en todos los aspectos. Me ha 
sorprendido gratamente el nivel académico y ha significado un antes y un después 
en el aspecto personal como profesional.
Me gustaría destacar el factor humano, todas las personas involucradas en el MBA 
que han sido grandes profesionales y se han mostrado siempre muy accesibles y 
cercanas.
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 “El Máster de la 
ECN, me ha aportado 
una visión más 
profunda sobre el 
mundo comercial y 
empresarial”

Rebeca Morales Tacoronte
Comercial
FAMOUS FOOD

El Máster de la ECN me ha aportado una visión más profunda sobre el mundo comer-
cial y empresarial. Los profesores nos motivan día a día, nos hacen razonar de forma 
crítica sobre las distintas situaciones que pueden darse realmente en las empresas.
Esto ha hecho que me sienta más preparada personal y profesionalmente.
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Para mí ha sido un placer participar en este Máster. Sin duda, han sido 
unos meses enriquecedores dónde he tenido la suerte de compartir mi 
tiempo con grandes profesionales y aprender de magníficos compañe-
ros, oportunidad que se brinda gracias al formato presencial de las clases. 
Quisiera destacar el trato cercano de todo el equipo, así como la excelente organi-
zación de la escuela y las facilidades que te ofrecen para que puedas cumplir con 
cada uno de los objetivos, adaptándose a todo tipo de perfiles profesionales.

“Destacaría el 
trato cercano 

y las clases 
presenciales”

Marta Espejo Gómez
Asesora de clientes

MAPFRE
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Es una experiencia enriquecedora que me ayudó a desarrollar habilidades y a for-
talecer mi capacidad para tomar decisiones y estrategias en el ámbito empresarial.
El cuerpo docente fue excepcional, siempre estuvieron disponibles para brindar 
asesoramiento académico y profesional. Ha sido un orgullo contar con tantos pro-
fesionales de distintos ámbitos y también de mis excelentes compañeros, grandes 
profesionales con ganas de seguir enriqueciéndose.
Este programa ha superado todas mis expectativas.

“Este programa 
ha superado 
todas mis 
expectativas” 

Verónica Villalón Tamayo
Administrativa
LIMPIEZAS ÉLITE
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 “Este Máster 
está dirigido a 
profesionales”

César Domínguez
Director Comercial

RAHN STAR

Este Máster está diseñado para profesionales que quieren adquirir herramientas prác-
ticas para tomar decisiones estratégicas en sus empresas.
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Mi experiencia en el MBA ha sido una verdadera revelación en mi vida profesional. 
Desde el primer día, me sentí inmerso en un entorno de aprendizaje estimulante y 
desafiante, rodeado de compañeros apasionados y profesores excepcionales.
Compartir ideas y perspectivas con profesionales de diferentes sectores enrique-
ció enormemente mis conocimientos y me ayudó a desarrollar una mentalidad más 
global y abierta. Se aprende tanto de compañeros como de los profesores, ya que 
cada uno aportaba su experiencia única y su punto de vista. El enfoque práctico del 
Máster MBA es una de las claves de su éxito.

“El enfoque práctico 
del Máster MBA es 
una de las claves de 
su éxito” 

Jorge Manuel Hernández Gómez
Responsable de Zona
DISMAREX
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 “El Máster conecta 
la teoría con la 

práctica”

Ilsa Buerbaum Hernández
Marketing y Publicidad

LIDL

Tener esta experiencia ha sido un pilar fundamental en mi desarrollo profesional.
Tuve el privilegio de aprender mano a mano con expertos activos del sector, lo que me 
permitió conectar la teoría con aplicaciones prácticas en situaciones reales. Además, 
el tener la oportunidad de interactuar con compañeros de diversas empresas, enrique-
ció enormemente mi perspectiva.
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Realizar el Máster ha sido un verdadero privilegio. La calidad de los docentes supe-
ró todas mis expectativas y los conocimientos adquiridos me han permitido desa-
rrollar mis habilidades comerciales. La diversidad del grupo hace que tengas otro 
punto de vista muy diferente y que te nutras de las experiencias y diferentes puntos 
de vistas. La sinergia generada por parte del equipo docente y mis compañeros ha 
sido enriquecedora.

“El MBA ha significado 
un crecimiento 
personal y profesional”

María Carballo Hernández 
Gestora Comercial, 
OSBORNE
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Acceso al Programa

El Equipo de Admisiones de la Escuela Canaria de Negocios está a tu disposición 
para resolver cualquier duda sobre el Programa, orientación profesional, y cómo 
encajaría en estos momentos un Máster Executive en el desarrollo de tu  carrera.

PROCESO DE ADMISIÓN 

Para acceder al Programa es indispensable disponer de cierta 
experiencia profesional. Las personas interesadas deberán enviar 
cumplimentada la solicitud de admisión. Además, se realizará 
una entrevista con un miembro del Comité de Admisiones.

BECAS 

La Escuela ha creado un programa de becas para aquellos 
alumnos que, por su dinamismo, espíritu emprendedor e ilusión, 
aporten un valor diferencial a la clase.

FINANCIACIÓN 

La admisión en el Máster Executive te da acceso a financiación 
preferente con CAJASIETE.
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“El dominio de 
las técnicas de 
presentación potencia 
el impacto y la 
influencia en el mundo 
de los negocios”

Miguel Ángel Guisado
Profesor de Comunicación Directiva

No es posible liderar si no se sabe comunicar con eficiencia. Esto significa tener la 
capacidad de compartir mensajes de contenido trascendente para la empresa en el 
mínimo tiempo y con el máximo impacto. Es una habilidad que se puede -y debe- 
adquirir. Ese es el objetivo de la asignatura de Comunicación Directiva.
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“Solo los que 
conozcan 

cómo llamar 
y retener la 

atención del
cliente 

conseguirán 
tener éxito”

Emilia Martínez Tallo
Profesora de Marketing

Estamos ante el reto de la transformación digital. Solo los que conozcan cómo 
llamar y retener la atención del cliente conseguirán tener éxito. Es por ello, que la 
función del marketing se hace más necesaria que nunca. Solo los que aprendan a 
llegar a él con el producto adecuado, el mensaje adecuado, la experiencia adecua-
da y en el momento adecuado, podrán conquistarlo y retenerlo independientemen-
te del canal utilizado. Mi misión es que tú seas uno de ellos.
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“El objetivo 
principal del módulo 
es la realización 
de un diagnóstico 
de la situación 
Económico- 
Financiera, 
estudiando 
tres aspectos 
fundamentales”

Víctor Saavedra
Profesor de 
Análisis Financiero

El sueño de cualquier financiero es descubrir cómo los expertos en la materia 
extraen información relevante de los balances para hacer diagnósticos acertados 
sobre nuestras empresas. Desarrollar esta capacidad es mucho más sencillo de lo 
que imaginamos. El objetivo principal del módulo es la realización de un diagnósti-
co de la situación económico-financiera, estudiando tres aspectos fundamentales: 
Cuál es la situación actual y cómo se ha llegado a ella. La evolución que ha tenido 
la empresa con el fin de establecer una tendencia. Evaluar esa tendencia para po-
der tomar la decisión de potenciarla o corregirla. Todo ello en siete pasos, de un 
solo vistazo y de una forma fácil, rápida y entretenida. Usted sólo necesita asistir 
al módulo con una sola herramienta: “El Sentido Común”.
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: Síguenos en

www.ecnegocios.com

   Las Palmas:
Teléfono: 687 658 272 

Mail: infogc@ecnegocios.com 

Tenerife:
Teléfono: 609 166 527
Mail: infotf@ecnegocios.com

Colaboran:


